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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 ی صادرات یکالا یگذارمت یق یازدهمفصل 

  ی حمل، نرخ ارز و درصد   نهیهز  د، یتول  نهیهز  شامل   محاسبه ساده  ک ی  ه یدر ظاهر شب  در صادرات  یگذارمتیق

فرمول    ک یفقط حاصل    گر ید  متیق  د،یآی م   انیبه م   المللن یتجارت ب  ی که پا  یاما در عمل، زمان   .است  سود

  ش یپ  .است  ی اتیو عمل  ی و تعهدات حقوق  هال یتحل  ها،م یکامل از تصم  ند یفرا  ک ی  جه یبلکه نت   ست؛ین  یحسابدار

از    یااعلام کند، مجموعه   یخارج  دار یبه خر  سینوی عدد برسد و آن را در پروفرما ا  ک یاز آنکه صادرکننده به  

چه سطح    در  شود؟ی کدام بازار صادر م  یبرا   قاًیکالا دق  نیا  :پاسخ داده شده باشد   د ی با  یاساس   یهاپرسش

در    یینها  مت یق  و   شود؟ی م   ت یریمعامله چگونه مد   یمال   سک یر  ؟ ستیآن چ  لی تحو  ط یشرا  قرار دارد؟  ی فیک

 ثبت خواهد شد؟  یو ارز   یچه چارچوب قانون

ها از آن   کیدارند؛ اما در صادرات، هر    ی کمتر  تیاهم  ایوجود ندارند    رهایمتغ  نیاز ا  یاریبس  ، یتجارت داخل  در

  ی هانه ی گرفتن هز  دهی ناد  ل،یترم تحو  ک یدهد. انتخاب اشتباه    ر ییکالا را تغ  یینها  متیدرصد ق  نیچند   تواند ی م

معامله را   ک یسود  تواند ی م  یسادگبه  ، یصادرات زش عدم توجه به ار  ا ی ی مال یهانه یبرآورد نادرست هز ،یبندر

  ی عیطب   جهیعنوان نتفرمول ساده، بلکه به   ک یعنوان  نه به   یگذارمت یفصل، ق  نیدر ا  ل یدل  نیهم  به   .ببرد  نیاز ب

  ی اسپس به نقطه   م،یکنی . ابتدا مفهوم صادرات و انواع آن را مرور مشودی م  یبررس   ی کامل صادرات ند یفرا کی

ا  بارنینخست  ی برا  متیکه ق  میرس ی م در    نکوترمز یادامه، نقش ا  در .  شودی م  ی رسم  سینویدر قالب پروفرما 

و در    میکنی م یرا بررس   یو تعهدات ارز یمفهوم ارزش صادرات  مت،قی - ت یفیک یهایاستراتژ مت،یساختار ق

از    ن،یهم  ی برا  .میپردازی م  یخارج  یو ورود به بازارها  یالمللنیب  یابیدر چارچوب بازار  یگذارمت یبه ق  تینها

 :   میکن ی همان نقطه صفر شروع م

و در کجا    شودی از کجا شروع م  یمعامله صادرات   کی دارد و در عمل،    یچه انواع  ست،یاصلاً »صادرات« چ  نکهیا

 .رسد ی م « یینها متیبه »ق
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 چه؟   یعنی صادرات واقعاً 

  ی عنی. صادرات  میرا از مرز خارج کن  ییکه کالا  ستین  نیتجارت صادرات فقط ا  یرسم  اتیو ادب  نیقوان  در

و مقررات    فاتیتشر  تیبا رعا  گریکشور به مقصد کشور د  کی  یخدمت از قلمرو گمرک  ایکالا    یخروج قانون 

 .یالمللنیب

 :اند ی د یکل اری بس فیتعر  نیکلمه در ا چند 

 

 مجوزها   و  یتحت نظارت گمرک، با اسناد رسم  ی عنی : یخروج قانون -

آن کشور    ی و مقررات گمرک  ن یکه در آن قوان  شود یکشور گفته م   ک ی   یی ایبه محدوده جغراف  : یقلمرو گمرک  -

 شامل کل جغرافیای سیاسی کشور منحای مناطق گمرکی، آزاد و ویژه اقتصادی میشود.  که  شودی اجرا م

دوباره    ایآنجا وارد و مصرف    تاًیدر آن مستقر است و کالا قرار است نها  داریکه خر  یکشور   کشور مقصد:  -

 صادر شود. 

  فاتی چون هر جا قانون، گمرک و تشر  کند،ی م  دایمعنا پ  د،یآی وسط م  یگذارمتی ق  ی پا  یساده، وقت  فیتعر  نیا

 اند.شده متی و زمان هم وارد معادله ق سکیر نه،یهز یعنی، شودوارد 

 :صادراتانواع 

 

چون هر    .د یدهی انجام م  ی چه نوع صادرات  د یبدان  د ی با  رد،یگی چگونه شکل م  یینها  متیق  د یبفهم  نکه یا  یبرا

در    ژهیوبه )  المللن یصادرات در تجارت ب  ی چند نوع اصلبا  دارد. در عمل،    یمتفاوت   سکیو ر  نهینوع، ساختار هز

 : می سر و کار دار( رانیا
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

از صادرات دارند   یری همان تصو  نیا:  یصادرات قطع  . 1 اکثر مردم    شود،ی از کشور خارج م  کالا.  است که 

  شه یهم  یکالا برا  نیو از نگاه گمرک ا   شودیحقوق و عوارض مربوطه پرداخت م  شود،ی م   یط  یگمرک   فاتیتشر

 :یگذارمتی از منظر ق ی صادرات قطع یها ی ژگ یو  از کشور رفته است.

 دارند.  می شده اثر مستقتمام  متقی در  و ...   یصادرات یهاات یعوارض، مال ، یگمرک یهانه یهز -

 .د یآنها را در محاسبات خود لحاظ کن د یبا د،یکنی استفاده م یصادرات  یهاتیمعاف ایها اگر از مشوق  -

نقطه   تیمسئول  - تا  کالا،  قبال  در  )ا  یاشما  قرارداد  در  تع نکوترمزیکه  هز  نیی(  مثل است  سازنه یشده،  ؛ 

 و ... .  صی ترخ ، یریبارگ مه،یب ، یحمل داخل ،یبند بسته

  ن ی از او موضوع اصلی این کتاب  م ینیبی ها و قراردادها مدر کتاب ن یصورت روتکه به   ی معاملات صادرات شتریب

 نوع هستند. 

. ممکن  د یستین دکنندهیصادرات مجدد، شما لزوماً تول  در: (اکسپورتی/ ر Re-exportصادرات مجدد ) . 2

  ی دارمنطقه آزاد نگه   ایدر انبار و   د یوارد کن  ای  یداری ( خر یاز بازار داخل  یحت  ایکشور )  کیرا از    ییکالا  است

 .د یصادر کن یبه کشور ثالث د،یده ر ییآن کالا را تغ تیماه نکهیسپس بدون ا و د،یکن

  «ی کیلجست  ات یو عمل  ی نگهدار  یهانه ی+ »هز  د«یخر   مت یشما، »ق  مت یق  یمنبع اصل،  یگذارمت یمنظر ق  از

اما چون کالا    د،ی»انبارش در منطقه آزاد« را داشته باش   ایممکن است عوارض و حقوق »ورود موقت«    است.

مناطق    نیتسلط بر قوان  .شوند ی م  ت یمشمول معاف  ای  ریپذ برگشت   هانه یهز  نیاز ا  ی بخش  شود،ی مجدداً خارج م 

 دارد.   ید یشما نقش کل یرقابت  متیدر ق ها،تی و معاف  یگمرک  ی آزاد، انبارها

بازار  اگر ب  د یهست  یدر  تول   نی که  تجارو مصرف   دکنندهیدو کشور  باز   «یکننده، نقش »هاب    کند،ی م   یرا 

این روش در ایران کمتر استفاده میشود و کشور امارات و    شما باشد.  یاصل  ی استراتژ  تواند ی صادرات مجدد م 

 منطقه ما بیشتر با این روش تجارت میکنند.  ترکیه در 
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برا   در:  صادرات موقت.  3 کالا  موقت،  نم  شهیهم  ی صادرات  برارودی از کشور  را  کالا  »هدف    ک ی  ی . شما 

 ها: . مثال د یدوباره به کشور برگردان د یو بعد از انجام آن هدف، با د یکنی موقت« خارج م

 شگاه،ینما یبرا آلاتن یارسال ماش  -

 گر، یانجام پروژه در کشور د ی برا ز یتجه ایارسال قالب  -

 ،تست  ای ریتعم  یارسال کالا برا  -

 . ارسال مواد اولیه برای تولید و واردات کالای تولید شده -

 

 دارد:   یگذارمتیبحث ق  ینوع صادرات دو اثر مهم رو نیا

  د،یبری خارج از کشور م  یاخدمات در پروژه  هیارا یرا برا یاگر دستگاه مثلاًمحصول/خدمت شما:  متی. قالف

 .د یپروژه لحاظ کن متیرا در ق هاسک یبرگشت و ر و  حمل رفت مه، یاستهلاک، ب نهیهز د یبا

ها و تعهدات شما به گمرک متفاوت  نامه. رابطه با گمرک: چون کالا قرار است برگردد، نوع اظهار و ضمانت ب

 شود.  ل یتبد  ی اضاف نهیو هز مهیبه جر تواند ی است؛ هر اشتباه، م

تجارت است که در حوزه    یهامدل   نیترحال جذاب  ن یو در ع  نیترده یچیاز پ  یکی  سواپ  :(Swapسوآپ )  . 4

  د یکن تصور  تصور است. کالاها هم قابل   ر یشناخته شده؛ اما مفهوم آن در سا  شتری )خصوصاً نفت و گاز( ب یانرژ

  ، یاقتصاد  ای  یاز نظر فن .کند ی گاز عرضه م  رانیا شمالدر  ی دارد و کشور ازیبه گاز ن ران یا جنوبدر   یکشور

عنوان کشور واسط، از  به   ران یا  است.   رممکنیغ  ا ی  نه یپرهز  ، جنوبیبه آن کشور    شمالگاز از    م یانتقال مستق

از    زان،یو به همان م  سازدی م  ی مصرف داخل  نیگزیجا  ای  کند ی در داخل مصرف م   رد،یگی م   لیگاز تحو   شمال

شما با حجم معادل کار    یگذارمت ینظر ق  از   .دهد یگاز به کشور مقصد م   گر،یمرز د  ای  جنوب منابع خود در  

کالا،   متیاز ق  ی بیسواپ معمولاً ترک  ی قراردادها  .یک یزیهمان محموله ف  ایها  نه لزوماً همان مولکول  د،یکنی م

درک    د، یستین  ی اگر در حوزه انرژ  ی حت  .اند یاتیو عمل  ی اس یس   یهاسک یو ر  رساختی ز  نه یکارمزد عبور، هز
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سواپ    مثلاً  د؛یکن  یطراح  یگذارمت یمعامله و ق  یبرا   یترخلاقانه   یهاتا مدل   کند ی سواپ به شما کمک م

 و ... .   ی انبار، سواپ موجود

است؛    یضرور   رکنندگانصاد  ی اما فهم آن برا  شود، یصادرات محسوب نم   ی از نظر حقوق  ت، یترانز:  تی ترانز  . 5

 .گذاردی م  ریتأث یینها متیق  جهیحمل و در نت نهیهز یشدت روچون به 

شود( و به کشور    صیترخ  یمصرف داخل یبرا  نکهی)بدون ا   شودی وارد م  یکالا از کشور  :یخارج   تیترانز   -

 عبور است. ری. کشور شما صرفاً مسشودی صادر م یگرید

  ی و بدون آنکه حقوق و عوارض پرداخت شود، برا  شودی وارد م   یگمرک ورود  کی : کالا از یداخل تیترانز   -

 . شودیجا مداخل کشور جابه  گر، ید ی در گمرک  صیترخ

مثلا از کشتی به قطار  میانه راه ترانزیت عوض بشود به آن ترانشیپ میگویند.  وسیله حمل در  اگر    ترانشیپ:  -

 یلی.  یا تر

در    یا از یک وسیله حمل به وسیله حمل دیگر  گرید  نریبه کانت  نریکانت  کیانتقال کالا از    یعنی  :کراس استاف

اما    شود،ی حمل عوض م  لهیو فقط وس   کند ی نم  رییتغ   نریکانت  پیدر ترانش  .در مسیر ترانزیت  کشور واسطه  کی

در حمل زمینی به این روش    .شودی م  یر یبارگ  یگرید  نریو در کانت  هی تخل  نریکانت  ک یدر کراس استاف کالا از  

  کالا به ،  ند تا از یک ماشینستاییم هم  پشت به پشت هم میگویند چون دو تا ماشین حمل پشت به پشت  

لت تفاوت قوانین جاده ای کشورها در استاندارد ماشین های حمل  ماشین دیگه انتقال پیدا کنه. این کار به ع

 که اجازه تردد در هر کشور را دارند.  کننده دارد 

 نه؟  ای کند ی عبور م گرید  یاز کشورها ت یصورت ترانزبه  ر یشما در مس یکالا ایآ :د یبدان د یبا ، یگذارمتیق  در

 ست؟ یچ یل یر ای یاعبور، جاده  ی زمان یهات یمحدود و

شما را در   متیهر تن کالا اضافه کند و ق  نه یچند ده دلار به هز تواند ی م ت،یغفلت کوچک در درک ترانز کی

 بازار هدف از رقابت خارج کند.
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را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 م؟ یصادرات را بفهم ندیفرا دیبا مت، یچرا قبل از فرمول ق

که    ی. در حالدهند ی کاغذ و در دفتر کار انجام م  یرا فقط رو   یگذارمت یکار، قاز صادرکنندگان تازه   یاریبس

اثر    ییعدد نها  یصادرات است. هر مرحله، رو   ند یدر فرا   ی مرحله واقع  ۱۰  میانعکاس مستق  ، یصادرات  متیق

بالا م   ی سکیر  ای  کند،ی اضافه م  یانه ی هز  ای  گذارد؛ی م امت  فی تخف  یبرا   ی تیموقع  ای  برد، یرا    جاد ی ا  یازدهیو 

 .کند ی م

 کرد:  یبندصورت  نیچن توانی مرحله را م   ۱۰ نیخلاصه، ا طوربه 

 بازار هدف    ییو شناسا  یابی. بازار۱

 (   … یحضور ،یواتساپ  ،یل یمی)ا متیو پاسخ به استعلام ق افت ی. در2

 (   Proforma Invoice) س ینوی. صدور پروفرما ا3

 و ...   یبند بسته  ل،یروش پرداخت، زمان تحو نکوترمز، یمعامله: ا ط یشرا ی . توافق رو4

    نکوترمزیمتناسب با بازار و ا یبند کالا و بسته  یساز. آماده 5

 (   و ...مبدأ  ی. اخذ مجوزها و اسناد لازم )استاندارد، بهداشت، گواه6

 (   EPLمربوط )مثل   یها. ثبت سفارش و اظهار در سامانه7

    مهی( و بییهوا ،یل یر ،ینی زم ،ییایقرارداد حمل )در. 8

 (   و ... ت یفیوزن، ک   ،یبازرس  یدر صورت لزوم )گواه  ی. بازرس 9

 وصول وجه  ی ریگ یخروج کالا و پ ، یگمرک  فاتی . تشر۱۰

 . میکنی چند مرحله اول تمرکز م یفصل، رو  این بخش از  نیا در

 هنوز حدس است، نه تعهد متیکه ق یانقطه  ؛ی ابیبازار •

اما هنوز    د، یفکر کن  متی درباره ق  د یشوی مجبور م   یطور جد است که شما به   ییجا  ن یاول  ، یصادرات  یابیبازار

 مرحله:  نی. در اد یاآور اعلام نکرده و الزام   یصورت رسمآن را به 
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منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 د؛ یکنی م ییشما بازار هدف را شناسا -

 د؛یسنجی را م هامتیو سقف و کف ق  هاتیاستانداردها، حساس  ان،یمشتر  قهیرقبا، سل -

 .ییعدد نها کینه  د،یرس ی م یذهن  ی متیدامنه ق ک یو به  -

  شیب  ای  د،یسیکه بعداً در پروفرما بنو  یهر عدد  د،ینداشته باش   ریاز موارد ز   یدرست  ریمرحله، تصو  نیدر هم  اگر

 (: کند ی از حد بالا )و شما را از رقابت خارج م ش یب ای( خوردی خواهد بود )و سودتان را م  نییاز حد پا

 ، باید بدانید  را کالا ه یته  ای د یتول نه یساختار هز -

 ،را باید حساب کنید   (… FOB  ،CFR  ،CIF  مثلاًمختلف )  ی نکوترمزهایحمل تا مقصد مدنظر در ا  یواقع  نهیهز  -

 ،را باید بدانید  مورد انتظار بازار هدف  یبند استانداردها و بسته  -

 .را باید در نظر بگیرید   شما اثر دارد(  ی مال نه یو هز سک یر  یپرداخت متداول در آن کشور )که رو  یهاروش  -

شما را   متیسند مکتوب که ق  نی. اما اولردیگی شکل م  یگذارمت یق  یاست که شالوده ذهن  ییجا  ،یابیبازار

 . سینویپروفرما ا به نام  است ی گرید  زیچ کند،ی م یرسم

 کندیم  دایپ تی شما رسم متیکه ق ییجا  س؛ینو ی پروفرما ا •

تعامل    یاصل  یاست، اما در واقع، سنگ بنا  فاکتور« ش ی»پ  کی( در ظاهر  Proforma Invoice)  س ینویا  پروفرما

به   د،یاشتباه وارد کن   نجایکه ا  یاست. هر عدد   یخارج  دار یشما با خر  یمال اصلاحش    د یتوانی م   یسختبعداً 

از موارد    ی اریو همه، در بس همه  گمرک،  ی و حت  ونقلحمل   گر،مه یب  ،یبازرس   یها شرکت  ها،بانک   چون   د؛یکن

 .کنند ی به مفاد پروفرما نگاه م

بلکه در واقع،    د؛یسینوی « نمTotal Price»   ای«  Unit Priceعنوان »عدد به   کیفقط    ،یاحرفه   یپروفرما  ک ی  در

مهم    ی. اجزاد یکنی را در قالب چند پارامتر روشن، شفاف و قابل استناد ثبت م  مت«ی»معادله کامل ق  کی

 :هاستن یپروفرما معمولاً شامل ا

 .تیساوب   ، یرسم  لیم ی، تلفن، اVAT/Tax IDاطلاعات کامل فروشنده )شما(: نام شرکت، آدرس، شماره ثبت،    -
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 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 ثبت شده.  اش یطور که در اسناد رسمو همان ق ی: دقداریاطلاعات خر -

 استاندارد، برند، کشور مبدأ.  ز، یمدل، سا د،یکالا: نوع، گر  قیشرح دق  -

 و ... .  تر یتن، کارتن، عدد، متر، ل لوگرم، ی: کیریگواحد اندازه  -

 عدد. ۱۰,۰۰۰ نر، یکانت 5تن،  25  مثلاً(:  Quantityمقدار ) -

 و ... . درهم  ورو، ی( و ارز معامله: دلار، Unit Priceواحد )  متیق -

 . FOB Bandar Abbas – Iran 2020 مثلاً :  لی( + محل تحوIncoterm) ل یشرط تحو -

 و ... .   ی بی، ترکCADحساب باز،  پرداخت،شی پ ، یپرداخت: نقد  ط یشرا -

 معتبر است. متیق ن یا یخیمدت اعتبار پروفرما: تا چه تار -

 و ... . اسناد  د ییتأ خ یاعتبار، از تار شیگشا خیاز تار پرداخت،ش یپ خی: از تارلیزمان تحو -

 و ... .  بگ، فله، کارتن پالت، جانبو  سه،ی: کیبند نوع بسته  -

 است؟ از طرف کدام شرکت؟  ازین ی بازرس  یگواه ایو استاندارد: آ  یبازرس  ط یشرا -

 

  ی پارامتر واقع  ک یبلکه    ست؛ یدر فرم ن  لد یف  کیفقط    ،یگذارمت یموارد، از نگاه ما در بحث ق  نیکدام از ا  هر

 کند.  ادیز ایواحد شما را کم  متی چند دلار ق تواند ی است که م

 مثال:  یبرا

بسته   - به جا  یبند اگر  فله  برندساز  ای  ۱بگبوماز  تغ  یبند بسته   نهیهز  کند،  ریی تغ  شدهیکارتن    ر ییو حمل 

 منظور شود.  متیدر ق  د یو با کند ی م

  مه یو ب  یالمللنیحمل ب  نهیاکنون هز  ،یقبل  یهانه ی بر هزشما علاوه   کند،  ر ییتغ  CIFبه    FOBاز    نکوترمزیاگر ا  -

 بالاتر برود.  د یشما با یاعلام متیق یعن ی د؛یریگی را هم بر عهده م 

 
1 Jumbo Bag 
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  رود یشما بالا م  یمال  نه یو هز  سکیر  کند،  رییکامل« به »حساب باز« تغ  پرداختش یاگر روش پرداخت از »پ  -

 . د یاضافه کن متیبه ق یبیاست که ضر ی و منطق

 اینویس استاندارد بنویسید. سیزدهم یاد میگیرید که یک پروفورمادر فصل 

 یی نها متیدهنده قشکل  یو روش پرداخت؛ دو اهرم اصل  نکوترمزیا

در صادرات    تانی گذارمت یق  د،یرا درست نفهم  زیاما دو چ  د،یسیبنو  قیرا دق  تانیانه یهز  یهااگر فرمول   یحت

 ناقص خواهد بود: 

 (Terms of Paymentروش پرداخت ) اول:

 روش های پرداخت نقدی: 

- Advance Payment ( یجزئ ایکامل   پرداختشی )پ 

- Cash Against Documents (CAD) )پرداخت در قبال اسناد( 

- Cash On Delivery (COD)  )پرداخت در زمان تحویل( 

- Open Account ( یا اقساط )حساب باز 

  دن یرا پس از رس   یاسناد و بخش  ل یرا هنگام تحو  ی بخش  پرداخت،شیرا پ  یکه بخش  ی بیترک  یهاو روش   -

 : دهد ی قرار م ر یرا از دو جهت تحت تأث متیروش، ق هر .کنند ی م  یا اقساط ه یکالا تسو

 داشته باشد.  یشتر یامن ب هیحاش  د یبا متیبالاتر، ق سکی: هرچه رریتأخ ا یعدم پرداخت  سکی. ر۱

  ر ی درگ  یشتریمدت ب  تانهیبه دست شما برسد، سرما  رتر ی(: اگر پولتان دCost of Finance)  یمال  نه ی. هز2

 .د ین یبب متیرا در ق  ه یخواب سرما نیا د یبا ن،یبنابرا شود؛ی م
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 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 (   لیتحو طی)شرا  نکوترمزیا دوم:

  مسئول است داریاز کجا به بعد، خر، د یکالا هست سکیو ر  نهیشما تا کجا مسئول هز کند ی م ن ییتع نکوترمز یا

 .ند یشما بنش مت یق یرو  د یبا هانه یکدام هز  قاً یو دق

  ری تأخ  ایعدم پرداخت    سک یچه مقدار ر،  د یکنی م  افتیو چگونه در  ی پولتان را ک  کند ی م  ن ییپرداخت تع  روش 

 . د یلحاظ کن متیدر ق  سک،یر نیبابت ا  د یو چقدر با د یارا قبول کرده 

  بندر مقصد،   CIFدر درب کارخانه( به    ل ی)تحو  EXWاز    نکوترمز یا  ر ییبا تغ  ،PVCمحموله لوله    ک ی  مثال  یبرا

حمل    ،ی، دموراژ احتمال۱THC  ،یر یتا بندر، بارگ  یحمل داخل  نهیاز هز.  کند ی و رو م   ریرا ز  متیچگونه ساختار ق

   .یاسناد یهانه یهز ی و حت  مهیب ،یالمللنیب

  ن ییتع  یبرا   یاز اصطلاحات حقوق  یا( صرفاً مجموعه Incoterms)  نکوترمزیا  کنند ی از بازرگانان تصور م  یاریبس

قاعده   هر  شماست.    ی گذارمتیفرمول ق   یقلب تپنده   نکوترمز یبازار، ا  تِیکالاست. اما در واقع  لیمحل تحو

  ی تر، وقت بر عهده فروشنده است. به عبارت ساده   یا تا چه نقطه   هانه یکه کدام هز  کند ی مشخص م  نکوترمزیا

  ی بند و بسته  تیفیک  ن یکالا را با ا  نی: »من اد ییگوی م  د یدر واقع دار  د،یکنی اعلام م  یصادرات  متیق  کیشما  

 .« فروشمی تا آن نقطه، به شما م  ر یمس  یهانه یهز  تقبل(، با  نکوترمزیمشخص )طبق ا  ییایجغراف  ینقطه   نیتا ا

  د یتا بتوان  د یکنی بر اساس کدام قاعده معامله م   د یبدان  د یابتدا با  دار،یبه خر   یاز اعلام هر عدد  شیپ  ن،یبنابرا

 . (۱۰)شکل  د ی لحاظ کن یینها متیبر آن را در ق  مرتبت یهانه یتمام هز

ا  یبرا  نردبان تعهدات:  . 1 اثر  بهتر  به    توانی م  مت،ی بر ق  نکوترمزیدرک  نردبان    کی مراحل حرکت کالا را 

  مت یو به تبع آن، ق  شتری تعهدات فروشنده ب  م، یکنیبه سمت بالا حرکت م   نییپا  یهاکرد. هرچه از پله   ه یتشب

 . رودی بالاتر م یاعلام

 
1 THC (Terminal Handling Charges):   هزینهای است که در بنادر  یا  پا یانهها  بابت جابهجایی، تخلیه،  با رگیری و عملیات هندلینگ کانتینر از

شودیم افت یبالعکس( از صاحب کالا در   ای تا محوطه بندر ) یکشت . 
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بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 
 . مراحل حرکت کالا و نقاط تحویل و پایان تعهدات10شکل  

 ( EXW - Ex Worksدرب کارخانه ) متیق . 1.1

 .کند یانبار خود آماده م  ب مرحله فروشنده فقط کالا را در  نیا در

 (.و ... پالت   سه، ی)بر اساس نوع: فله، ک یبند بسته  نهی+ هز د ی تول نه ی: هز متیق ی *   اجزا

 با   ی ریآن عدم درگ تی ندارد. مز  یبه انجام صادرات رسم یحالت فروشنده تعهد   نی: در اکی*   نکته استراتژ

صادرات    یاتیمال  تیمعاف  ای  یمثل استرداد حقوق ورود   یی ایاز مزا  ت یبزرگش محروم  ب یاست، اما ع  یتعهد ارز

 است. 

 ( FCA - Free Carrierکننده )به حمل  لی. تحو1.2

 .کند ی م  یر یو بارگ رساند ی اول م هی نقل له یوس   یکالا را تا پا  فروشنده
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 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 . یصادرات رسم فاتیاسناد و تشر هی ته ینه ی+ هز ه یاول یر یبارگ نه ی+ هز  EXW متی: قمتیق ی *   اجزا

را    «ی »رفع تعهد ارز  د ی. پس باشودی مرحله به بعد، صادرات به نام شما ثبت م   ن ی: از اکی*   نکته استراتژ

 .د یمند شو بهره  ی صادرات ز یو جوا  ی اتیمال یهات یاز معاف د یتوانی اما در مقابل م  د، یانجام ده

 

 (FAS & FOB) یعرشه کشت یرو  ایکنار   لی. تحو1.3

 .کنند ی اضافه م  متیرا به ق یبندر یهانه یهستند و هز ییایقواعد مختص حمل در نیا

  نه ی: هزFOBمبدأ( + )در مورد    1THC)  یبندر  یهانه یتا بندر + هز  ی+ حمل داخل  FCA  متی: قمتیق  ی*   اجزا

 (. یکشت  یرو   یریبارگ

لازم )مبدأ، استاندارد،    یهای و گواه  ییایمثل صدور بارنامه در  ییهانه یمرحله، هز  نی: در اکی *   نکته استراتژ

 لحاظ شود. مت یدر ق د یسلامت( با

 C (CFR, CIF, CPT, CIP). گروه 1.4

 بر عهده فروشنده است. مه یب ی ( و گاهت ی)فر یحمل اصل  نه یگروه، هز  نیا در

:  CIPو    CIF( + )در مورد  ییهوا  ای  ینیزم  ،ییای)در  یالمللن یحمل ب  نهی+ هز  FOB  متی: قمتیق  ی*   اجزا

 حمل(.  مهیب  نهیهز

حمل )از جمله    یهاتمام روش   ی برا  CIPو    CPTو    ییایحمل در  یفقط برا   CIFو    CFR:  کی*   نکته استراتژ

 .شوند ی ( استفاده مییو هوا  ینیزم

 D (DAP, DPU, DDP). گروه 1.5

 . رساند ی م ییسطح تعهد که در آن فروشنده کالا را تا مقصد نها نیترنیسنگ 

 
1 Terminal Handling Charges هزینههای عملیات  ترمینال 
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صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

: حقوق،  DDPدر کشور مقصد + )در مورد    ی+ حمل داخل  ی قبل  یهانه یهز  ی: شامل تماممتیق  ی*   اجزا

 مقصد(. یهاات یو مال ی عوارض گمرک

 ی گذارمت یو پنهان در فرمول ق یجانب یهانه ی. هز2

بر هز  د یبا  یاحرفه   یصادرکننده  ن  نی ا  ، یاصل  یهانه ی علاوه  را  ق  ز یموارد  ترم    یینها   متیدر  به  )بسته  خود 

 ( سرشکن کند: لیتحو

 در بندر.   نریکانت  یو انباردار  یصفاف  ،ییجا(: جابهTHC)  ینالیترم یهانه ی .  هز۱

 خروج کالا.  فاتی و انجام تشر  یکارالعمل: حقیکارگزار گمرک نه ی .  هز2

محصولات    ی حفظ نباتات )برا  ی استاندارد، گواه  ی(، گواهیمبدأ )اتاق بازرگان  ی: گواههای صدور گواه  نهی.  هز3

 . رهی( و غیکشاورز

 ی و عوارض دولت یدر محاسبه ارزش صادرات نکوترمزی. نقش ا3

  ی اتیح زین یداخل نیقوان  تیرعا  یشما بلکه برا یسودآور ینه تنها برا نکوترمزیبر اساس ا قیدق یگذارمتیق

 : کنند ی شما نظارت م یهامتیبر ق  ریز م یبر اساس مفاه ی است. گمرک و بانک مرکز

 .شودی محاسبه م FOB ه یبر پا ی صادرات ی ارزش کالا ،یگمرک  نیطبق قوان :ارزش یمبنا

)مانند مواد    خاممه ین  ایطبق مقررات، صادرکنندگان محصولات خام    خام:  یکالاها  یبرا   یعوارض صادرات 

بر   قاًیمبلغ دق نیهستند. ا صادراتی عوارض( ٪۰.5درصد )  می ( موظف به پرداخت نی و نفت یمیپتروش  ،یمعدن

 .شودی ( محاسبه م CIF) یاساس ارزش صادرات

  یمندرج در پروفرما  نکوترمزِیآن با ا  یسه یو مقا  یجهان  یهامت یبا رصد ق  ی بانک مرکز  :ینظارت بر تعهد ارز 

 بازگردانده شود.  یکه ارز حاصل از صادرات به درست کند ی حاصل م نانیشما، اطم
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 ی اتیعمل یبند. جمع4

 :د ینشو  انیدچار ز  یصادرات  یگذارمتیدر ق  نکه یا یبرا

 .د یمشخص کن  نکوترمزینردبان ا ی خود را بر رو ی.  ابتدا پله ۱

 ی و جانب می مستق یهانه یهز یتمام.   2

به  3 باش   اد ی.   انتخاب    د یداشته  تحو  ک یکه  و    یبندر  یهانه یهز  قی دق   یعدم محاسبه   اینامناسب    ل یترم 

 شما را ببلعد. یشده  ینیبشیتمام سود پ تواند ی م ،یاسناد

 .شودی م  انیب  نکوترمزیکه با زبان ا هاستت یاز مسئول یابلکه مجموعه  ست؛یعدد ن  کی  متیدر صادرات، ق

 ی صادرات یکالا یگذار مت یق یهای استراتژ

است. انتخاب    یگذارمتیآن نقطه ق  م ینشان کن  یصادرات   ت یعنوان قلب فعالنقطه را به   ک یفقط   میبخواه  اگر

اند؛ همه مهم   ، یگمرک  فاتی ونقل و تشرحمل   ،یبند کالا، بسته   ن یمذاکره، تأم  دار،یکردن خر  دا یبازار هدف، پ

  ا یاست که سود    ند ینش ی م   )پیش فاکتور(  سینویا   پروفرما  ی رو  متیعنوان قکه به   ی عدد  ن یا  ت،یاما در نها

و    میصادرات و نقش پروفرما آشنا شد   ند یفصل، ابتدا با فرآ  نیا  یدو بخش قبل  در  .زند ی شما را رقم م  انیز

  ی اه ی . اکنون نوبت به لادهند ی م  ر ییرا تغ  متیق  ی( چگونه اجزانکوترمز ی)ا  لیتحو  یهاکه ترم   م ید یسپس د

  ت« یفی»ک  نیب  یرابطه   د یچگونه با  ، یدر بازار صادرات نکهیا  ی عنی؛  یگذارمت یق یاستراتژ  :رسد ی م  ترقیعم

 . میو نه از بازار حذف شو  می تا نه ضرر کن م یکن  میرا تنظ مت«یو »ق

 مت قی – تی فیک سیماتر

  س یقدرتمند استفاده کرد؛ ماتر  ار یساده اما بس  ریتصو  ک یاز    توان ی م  ، یگذارمتیق   یهای فهم استراتژ  یبرا

 . (۱۱)شکل   متقی  - ت یفیک
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 ین قیمت یهای تع . استراتژی11شکل  

 

محور  .  میدار  اریسه در سه در اخت  ی شطرنج  یصفحه   کی   د یکن  فرض   :متیو ق  تی فیک  یدو محور اصل 

محور  ؛  بالا  ت یفیک  بالاو    متوسط   تیفی ک  وسط ،  نییپا  تیفی ک  ن ییپا  ؛دهد ی کالا را نشان م  تیف یسطح ک  ، یعمود

  مت یق  سمت چپو    متوسط   متیق  وسط ،  نییپا  متیق  سمت راست  :دهد ی کالا را نشان م  متیسطح ق  ، یافق

کالا    ی عنیاست؛    یگذارمتیق  ی استراتژ  ک ی  ی دهنده. هر خانه نشان سازدی خانه م   9دو محور،    ن یا  ب یترک.  بالا

 کرد:  م یبزرگ تقس یبه سه دسته  توانی را م ی استراتژ 9 ن یا .شودی وارد بازار م ی متیو با چه ق ی تیفی با چه ک

 .  خوانند ی با هم م مت یو ق ت یفیکه ک ییمتعادل؛ جا یهای . استراتژ۱

 جلوتر است.     تیفی از ک متیکه ق یی؛ جای فروش گران  یهای استراتژ. 2

 است. متیجلوتر از ق  تیفی که ک یی؛ جای فروش ارزان  یهای . استراتژ3

 

.  دهند ی را نشان م  متی و ق  ت یفیک  یخواناز نظر هم   آلده یا  ت یوضع  س، یماتر  نی ا  « ی»قطر اصل   ی خانه رو   سه

ندارد.    متیو ق   ت یفیک  نیب  د یشد   یاحساس ناهمخوان  کند، ی به محصول نگاه م  یوقت   ی سه حالت، مشتر  ن یدر ا

 . 9و  5، ۱، یعنی استراتژی های شماره شوند ی م ده یمتعادل نام یهای سه، استراتژ ن یا ل،یدل نیهمبه 
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

ممکن قرار    ت یفیسطح ک  نیکالا در بالاتر ،یاستراتژ  نیا  در.  بالا  متیبالا، ق  تیف کیPremium (۱ )  یاستراتژ

مواد    هستند:  ی لوکس و لاکچر  یکالاها  ت،یوضع  نی ا  یعیطب  یمتناسب با آن بالاست. نمونه   زین  متیدارد و ق 

 شده. برند شناخته و   یخدمات پس از فروش جد  ،یاحرفه  یبند بسته  ممتاز، ی طراح ک،ی درجه  ه یاول

ارزش و یا    د یبرند بساز،  د یرا واقعاً ثابت کن  تیفیک  د یبتوان  معنا دارد که  یزمان  یاستراتژ   نیبازار صادرات، ا  در

و وارد    د یارا بالا برده   متیصورت، فقط عدد ق  نیا  ری غ  در .د یکن  جادیا  یخارج  یدر ذهن مشتر   ییبالا  یادراک

 چقدر خطرناک است. د ید میکه در ادامه خواه د،یشوی م تی فیکی ب یفروش گران  یدسته 

 

خانه    ن ی»استاندارد بازار« در ا  ی کالاها  شتر یب.  متوسط   مت یمتوسط، ق  ت یفکی Medium Value   (5  )  ی استراتژ 

هم در   متشانیق دهند،ی در حد انتظار بازار هدف ارائه م ی تیفی ک  ارزان، یل یاند و نه خنه لوکس . رند یگی قرار م 

است. بازار  معمول  به   یاریبس  یبرا   سطح  صادرکنندگان،  سال   ژهیواز  فعال  یهادر    ی استراتژ  نیا  ت،یاول 

لازم است و نه مجبورند در جنگ    نگ یو برند   تیف ی ک  ی رو   ی انتخاب است. نه فشار حداکثر  نیترنانه یبواقع 

 وارد شوند.  نییپا یلیخ یهامت یق ریگنفس 

ق  نجای ا،  نییپا  متیق  ن،ییپا  تیفکی Economy  (9  )  یاستراتژ به  م   متیبازار حساس  گرفته    ،شودی هدف 

حداقل    یاستراتژ  نیبپردازند. در ا   ی کمتر  متیکنند تا ق  یرا قربان  تیف یاز ک  یکه حاضرند بخش  یانیمشتر

  نیا  .ردیپذ ی را م  تیفی کاهش ک   نیا  یاست که مشتر   نییقدر پاآن   متیاما ق  شودی قابل قبول ارائه م  تیفیک

به شرط    .و سودآور باشد   ی کاملاً منطق  تواند ی گروه کالاها م  ی برخ  ی برا  ایخاص    یبازارها  ی در برخ  یاستراتژ

   نشود. جاد یا ییکالاها  نیاز چن وم« یو انتظار »پرم شود تیرعا ی حداقل یاستانداردها آنکه

ا  نکته مادام  نیمهم  که  در    یاست  ا  یکیکه  )  نیاز    د،ی( هستPremium  ،Medium  ،Economyسه خانه 

 . د یدر بازار حضور داشته باش   د،یبدون تناقض شد   د ی توانی برقرار است و م  متیو ق  تیفیک   نیب  یمنطق  یرابطه 
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 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 

که    م یبرس   یابه سه خانه   حالا  ،(8و    7،  4)استراتژی    متیاز ق   ترنییپا  ت یفی ک  و   یفروش گران   ی سه استراتژ 

  ا ی  نییدر سطح پا  تیفی که کالا از نظر ک ییجا ،دهند ی صادرکننده را نشان م کی  یبرا تیوضع نیترخطرناک 

  ی تصور شود سود خوب د یها، از دور شاحالت   نیا  در شده است.  نییبالا تع  ایمتوسط   مت،یمتوسط است، اما ق

  ن یچن  ت یوضع  س، یمنطقه از ماتر  ن یا  در   .د یگوی م  یگر ید  ز یبازار چ  تیاست، اما واقع   دکننده یدر انتظار تول

  ت یفی ک  که:   شودی مواجه م  ییبا کالا  یمشتر   ،یعبارتبه   بالا.  ایمتوسط    متیق  متوسط،  ای  نییپا  ت یفیک  است:

ز  کند، ی آن او را قانع نم   ی ب یترک  ن یچن  ی عیطب  یجه ینت  آن بپردازد.   ی برا  یاد یاما مجبور است مبلغ نسبتاً 

  ت یفی رقبا با کو    کند یبرند اعتماد نم  نیبازار به ا  .د یآیکالا نم  نیبه سمت ا  یمشتر.  است  ینیبش یکاملاً قابل پ

 . رند یگی آن را م یجا یراحتبه  تر،ی منطق  متیبالاتر و ق

 اصلاح وجود دارد:  یفقط دو راه برا ،باشد ها خانه  نیاز ا ی کیدر  شماوکار کسب  اگر

 Medium ای  Premium  ی حرکت به سمت استراتژ   یعن ی،  قابل دفاع شود  ی فعل مت یتا ق تیفی . بالا بردن ک۱

Value   . 

 . Economy  ای  Medium Valueحرکت به سمت    یعن ی ،  متناسب شود  یواقع   تیفی تا با ک  متیآوردن ق  نیی. پا2

تکرارشونده،    یمخصوصاً در کالاها  ، یخارج  یاست. مشتر  نییپا  ار یتناقض بس  نیا   ی بازار صادرات، تحمل برا  در

محصول   کیدرباره  یقضاوت نیچن ی وقت را ندارد. متیق نیارزش ا ت،یفیک نیا که  شودی زود متوجه م یلیخ

 دشوار است.  اریشکل گرفت، بازگرداندن اعتماد بازار بس

سه    س،یماتر  گر ید  ی سو  در  ، (6و    3،  2  )استراتژی شماره  متیبالاتر از ق  ت یفیک   ، یفروش ارزان   ی سه استراتژ 

  مت یاما ق شود، ی متوسط عرضه م ایبالا  تیف یکالا با ک  ،است یقرار دارند که وضع ظاهراً به نفع مشتر  یاخانه

مدت،  کوتاه   در   متوسط.  ای  ن ییپا  متیق  بالا،  ایمتوسط    ت یفی ک  سه خانه   ن یا  در   است.  تیفی از سطح ک  ترن ییآن پا

از منظر    اما   .منجر شود  گرفتن سهم از رقباو    جلب توجه بازار  فروش،  ع یسر  شی به افزا  تواند ی م  تیوضع  نیا
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  د، یتول  یواقع  یهانه یهز   اگر  است.  ت« یفی ک  یفروش مهم وجود دارد: در حال »ارزان   تیواقع   ک یصادرکننده  

  ی اریدر بس ی استراتژ ن یکه ا د ینیبی م  د،یمحاسبه کرده باش  درستیبه  را و ...  مهی حمل، مجوزها، ب ، یبند بسته

معن به  حاش   ی موارد  است.  هیکاهش  ضرر  مرز  تا  بالاست،   تیفی ک  د ینیبی م  اگر  سود  واقعاً  شما    محصول 

  فقط   رفتن استسرعت در حال آب سود به   هیو حاش  متوسط انجام شده  ای  نییاما در سطح پا  تانی گذارمتیق

 :د ی دار  روش یپ یمنطق  ریدو مس

 .   Medium Value  ای  Premium ی حرکت به سمت استراتژ . شود ت یفیتا متناسب با ک  متیق ش ی. افزا۱

سطح   د یاست، با  یرقابت  یل یخ  یشما حضور در بازارها  یآگاهانه   یاگر استراتژ.  متیبا ق  تیفی ک  می . تنظ2

 بگذارد.  ی باق یهمچنان سود معقول  ، یفعل  متیکه ق د ی اوریب نییقدر پارا آن  ت یفیک

  نییپا اریبس متیرا با ق ت یفیباک ی : کالارند یگی ها قرار مخانه  نیناخواسته در ا ،ی ران یاز صادرکنندگان ا برخی

 رفته است. دکنندهیتول  ب یاز ج ی . در ظاهر، »صادرات« انجام شده، اما در عمل، سود واقعکنند ی روانه بازار م

  قاًی دق  م، یتصم  نیکاغذ جذاب باشد. ا  ی که فقط رو ستیجداگانه ن   کی بحث تئور  ک ی  ،یگذارمت یق  یاستراتژ

 : ردیگی چند مرحله مهم شکل م یصادرات و در ادامه  ند یدر دل فرآ

 د یاکه در پروفرما تعهد کرده   یکالا را با مشخصات  مرحله، شما  نیدر ا  کالا  یبند تدارک و بسته   ه،ی. مرحله ته۱

سطح    .د یاگرفته   میتصم  ی و عملکرد  ی ظاهر  ت یفیتانداردها، کاس   ، یبند درباره نوع بسته ،  د یکنی و آماده م  د یتول

 . شودی م نییتع جانیکالا، هم یواقع  ت یفیک

  ون یسیدارد که توسط کم  یرسم  «ی »ارزش صادرات  کی  ی صادرات  یهر کالا.  یصادرات  متیق  ن یی. مرحله تع2

 یچارچوب رسم  کیعدد،    نی. اشودی گمرک منتشر م   تیسا  یاکسل رو  لیو در قالب فا  نییتع  یگذارنرخ 

برند، بازار    گاهیجا  تان،یکالا  ی واقع  تیفی سطح ک  با توجه به  د یشما با  ، ینرخ رسم  ن یکنار ا  در  .کند ی م  جادیا

  گر، ید  ان ی. به بد یریقرار بگ   د یخواهی م  متقی–تیفی ک  س یکه در کدام خانه از ماتر  د یریبگ   میتصم  و رقبا،  هدف
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

شما  مت قی–تیفی ک یو هم با استراتژ  سازگار باشد  یرسم یهاو ارزش  نیقوانهم با  د یشما با یصادرات متیق

 داشته باشد. یخوانهم

 ی و ارزش صادرات  یگذارنرخ  ونیسیکم

  یه یارزش پا  نیکالاها وجود دارد. ا «ی»ارزش صادرات نییتع  یبرا  یرسم  یپشت صحنه صادرات، ساختار  در

  ون یسی(، کمHS Code  ایهر کالا )بر اساس کد تعرفه    ی برا  است.  ی و ارز   یاتیمال  ، یاز محاسبات مال  یاریبس

وزارت صنعت، معدن و    ندگانیشامل نما  ونیسیکم  نیا  ب ی. ترککند ی م   نییتع  ی نرخ صادرات  ک ی  یگذارنرخ 

اکسل    لیفا  کیدر قالب    ون،یسیکم  نیا  ی . خروجاست  ی بانک مرکزو    رانیا  یاسلام  یگمرک جمهور  تجارت،

خود را    یکالا  یصادرات  یه ینرخ پا  با مراجعه به آن   تواند ی و صادرکننده م  شودیگمرک منتشر م   تیسا  یرو

  ی که هنوز نرخ رسم  یی مورد کالاها  در  نرخ بدهد.  ن ییدرخواست تع  ست،ین  ستیدر ل  شیاگر کالا  ای  ند یبب

  ی ارزش صادرات  ، یتخصص  یهای از زمان، پس از بررس   یادر دوره   یدست  ع یصنا  یها از رشته   ی ندارند، مانند برخ

و    مند شوند بهره   یصادرات  ازاتیها و امتاز مشوق  تا صادرکنندگانشان بتوانند   شودی م  نییها هم تعآن   یبرا

در فصل بعد بصورت تخصصی به این موضوع پرداخته   رفع کنند.  ی عدد رسم کی  ی خود را بر مبنا ی تعهد ارز

 ام.  

 ی تعهدات ارز

به نام    یطور معمول معاف است؛ اما در عوض، با مفهوم مهمبر درآمد، به   اتیصادرات از منظر مال  ران، یا  در

  شده،ف یتعر  یهاگره خورده است. هر صادرکننده موظف است ارز حاصل از صادرات را در چارچوب  یتعهد ارز

 :هاستنه ی گز ن یشامل ا یرفع تعهد ارز یاصل یهاروش  اقتصاد بازگرداند. یبه چرخه رسم

 در مهلت مقرر،     بانک مرکزیارز در سامانه  یا. فروش حواله ۱

 واردات،    ی برا ی استفاده از ارز صادرات یعن ی. واردات در مقابل صادراتِ خود؛ 2

 تا آنها واردات انجام دهند،    گران یارز حاصل از صادرات به د ی. واگذار3
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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

    ، (و ...   نانسیفا ،ی)از صندوق توسعه مل  ی ارز لاتیتسه ی . بازپرداخت بده4

 مجاز،    یهای ها و صراف به بانک ی . فروش اسکناس ارز5

 . واردات طلا با ارز حاصل از صادرات.6

ا  ینکته  ارز  ن یمهم  تعهد  مقدار  که  دق  ی است  آن،  رفع  نحوه  پا  قاًی و  صادرات  ه یبر  »ارزش  و    « ی همان 

ابتدا  ردیگی شکل م  «یگذارمت ی»ق تع  ی که شما در  برا   نیتأم  امروز،   .د یاکرده   نییکار  به   یارز  طور  واردات 

صادرات و واردات    ن،ی. بنابراگرانیبه صادرات وابسته است؛ چه صادرات خود واردکننده، چه صادرات د  یجد 

 .اند که محور هر دو همان ارز حاصل از صادرات استسکه  کی ی دو رو ستند؛یجدا از هم ن یدو حلقه 

 روشن دارد:  امیپ کی  م، ید یبخش د نیدر ا آنچه 

    د؛یدرست قرار ده یدر جا متقی– تیفیک  سیخود را در ماتر یکالا د یسو، با کی از  -

ها و ساختار مشوق   یتعهدات ارز  ،یگمرک  نیقوان  ،یصادرات  یشما با ارزش رسم  متیق  د یبا  گر،ید  یاز سو  -

 سازگار باشد. 

 :دهد ی است که نشان م یانقشه  ست؛یعدد ن  کیفقط   متیدر صادرات، ق

    د،یکنی ارائه م ی تیفی چه ک -

    د،یستیای در کدام بخش بازار م -

    د،یارفته یپذ  یداخل  یو نهادها داریدر برابر خر  یچه تعهدات -

 .د یبرگردان ی معامله را به چرخه رسم  نیارز حاصل از ا د یخواهی و چگونه م -

 

دچار تعارض و    نینه با قوان  شود،ی م  متیجنگ ق  ریکند، نه اس   یدقت طراحنقشه را به   نیکه ا  یاصادرکننده 

  .دهد ی از دست م صدای نه سود خود را ب
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بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 ی خارج  یو ورود به بازارها  یالمللن یب یگذارمت یق

  ل یتحو  یهاصادرات، ترم   ند یپس از شناخت خودِ محصول، فرآ  ، یصادرات  یکالا  یگذارمت یآموزش ق  ر یمس  در

استراتژ نکوترمزی)ا و  به    ،ی متیق-ی فیک  یهای (  مهم   یکیاکنون  م  نیتراز  قمیرس ی مراحل  در    یگذارمتی: 

 .یخارج یورود مؤثر به بازارها  یو چگونگ  یالمللن یب یابیچارچوب بازار

در    یمتیق  گاهیجا  نییو نحوه تع  د یاز ورود به هر بازار جد   شیکلانِ پ  یهای جامع به استراتژ  یبخش، نگاه  نیا

 آن بازار دارد. 

 ی:  المللن یب  یابیبازار •

و    گرید  یدر کشورها  انیخدمت به مشتر  ایمحصول    ک یبه زبان ساده »ارائه    توانی را م  یالمللنیب  یابیبازار

  ده یچیپ  یاصحنه ساده، پشت  فیتعر   نیخدمت« دانست. اما ا  ا یمحصول    نیها به اآن   ی فراهم کردن دسترس 

 . گذاردی م ر یتأث یگذارمت یبر ق ماًیدارد که مستق

که هر کدام    می رو هستمتفاوت روبه   یهاط یاز مح   یابا مجموعه   المللن یدر عرصه ب  ،یداخل  یابیبازار  برخلاف 

 :گذارند ی اثر م یگذارمتیق  یبر استراتژ   یبه شکل

 یجانب  یهانه یبر امکان ورود، هز  ماًیمستق   ،یالمللنیو روابط ب   هام یتحر  ،یاس یثبات س   ن،ی: قوانیاس یس   ط یمح  -

 دارند.  ر یتأث یگذارمت یمرتبط با ق یهاسک یو ر

اقتصاد کشور هدف، سقف   ی کل  تیو وضع ی مردم، تورم، رشد اقتصاد د ی: نرخ ارز، قدرت خریاقتصاد  ط یمح -

 .کنند ی م نییقبول را تعقابل  یمتیو کف ق 

قوم  یفرهنگ   ط یمح  - ارزش یو  زندگ:  رسوم و سبک  زبان،  ذائقه،  ادراک مشتر  ی ها،  بر  از    ی در هر کشور، 

 . گذاردی م قی اثر عم مت« ی»ارزش« و »ق

و امکان ارائه خدمات    هانه یبر هز  ،یونقل و ارتباطحمل  یهاساختری ز  ،ی: سطح فناورکی تکنولوژ  ط یمح  -

 است. رگذاریو پس از فروش تأث یلیتکم
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بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

  ش یرا افزا  هانه یهز  توانند ی م  ها،م یواردات و تحر  یمجوزها  ها،یبند هیها، سهم: تعرفه یتجار  یهات یمحدود  -

 به بازار را محدود کنند.  ی دسترس  ایداده 

  ن یزم  ، یو خارج  یداخل  یرقبا  یمتیق  یهای غالب و استراتژ  یتیچندمل  یرقابت: شدت رقابت، حضور برندها  -

 .کند ی شما را مشخص م  یباز

در    رها یمتغ  ن یاست به مجموع ا  یبلکه پاسخ  ست؛ین  هانه ی صرفاً محاسبه هز  یالمللن یب  یگذارمت یق  جه، ی نت  در

 بازار هدف.

 

 :  از ورود به عرصه صادرات شیپ یدیده پرسش کل •

  ی پاسخ روشن ، یاز هر اقدام ش یپ د یمناسب، با یمتی ق  گاهیجا ن ییموفق و تع  یبرنامه صادرات ک ی  ی طراح یبرا

 :د یداشته باش  یده پرسش اساس  یبرا

 صادرات انتخاب شوند؟ )انتخاب محصول(   ی برا ییکالاها  ای. چه کالا ۱

 مقصد(  یکشورها ایکشور  ن یی. بازار هدف کدام کشور است؟ )تع2

ا  انی. مشتر3 کننده  مصرف   ای  ی: سازمانیهستند؟ )شناخت مخاطب و نوع مشتر  یکالا چه کسان  نیعمده 

 (یینها

فروشان،  عمده   کنندگان،ع ی : توزیدسترس   یهاکانال)انتخاب    اند؟موجود در بازار هدف کدام   ع ی توز  یها. کانال 4

 ( های ندگینما ن،یآنلا  یهافروشان، پلتفرم خرده 

 ( یواردات  یهات یها و محدودکنترل   ،یو قوم  یفرهنگ   یهارقبا، تفاوت   لی)تحل   ست؟یبازار هدف چ  یها. چالش 5

 بحث(  نیا ی)محور اصل شود؟ی م  نییچگونه تع یصادرات یکالا مت ی. ق6

 ( یورود و نقطه شروع اقدام عمل یبند )زمان   صادرات برداشته شود؟  ییاجرا یهاگام  د یبا ی چه زمان. 7

https://qayem.ir/
https://ble.ir/export_academy
https://www.instagram.com/mahmoud.ashrafi
https://qayem.ir/%da%a9%d8%aa%d8%a7%d8%a8-%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%b5%d8%a7%d8%af%d8%b1%d8%a7%d8%aa/
https://qayem.ir/


 ت به زبان ساده راخودآموز صاد

 

 

Page | 23 

 آکادمی صادرات دکتر محمود قیم اشرفی

 09057089339: پشتیبانشماره 

   https://qayem.irوبسایت:  

  https://ble.ir/export_academyبله: 

 ashrafihttps://www.instagram.com/mahmoud. اینستاگرام: 

 

صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

م8 با  زان ی. چه  شرکت  منابع  اختصاص    د یاز  توانمند   ابد؟یبه صادرات  نهای )سنجش  زمان،    ، یانسان  ی روی: 

 ( یجار یهانه یو هز هیسرما

 مراحل و نقاط عطف(   نییو تع  یاتیعمل یزیر)برنامه  چگونه است؟  ی برنامه صادرات یاجرا  ی. جدول زمان9

سنجش بازگشت    ت،یموفق   یهاشاخص  ف ی)تعر  شود؟ی م  ی ریگو اندازه   ده یچگونه سنج  جیمنابع و نتا  نه ی. هز۱۰

 ( یو سودآور  هیسرما

 .کند ی فراهم م  یالمللنی شما را در بازار ب  یمتیق  گاهی جا  نییتع   یلازم برا   نه یها، زمپرسش   نیمنسجم به ا  پاسخ

 مارکت؟چ ین ایرو دنباله  شرو، یشما در بازار: پ گاه یجا •

بر    ماًینقش، مستق  نی ا  د؛ یبر عهده دار  ی روشن باشد که در بازار هدف، چه نقش  د یبا  مت، یق  نییاز تع  شیپ

 اند از:عبارت  ی. سه نقش اصلگذاردی شما اثر م یمتیق  یاستراتژ

مرجع    متیکه بازار را در دست دارند، ق  یبزرگ   یهاشرکت  (:Market Challengerچالشگر بازار )   ای  شرو یپ  -

مختلف(.    عیدر صنا  یبزرگ جهان  یبرندها  ی)مانند برخ  کنند ی م  تیدر بازار را هدا  یو نوآور  کنند ی م  نییرا تع

 وجود دارد.  متیق ن ییدر تع ی شتریب ی ریگم یقدرت تصم گاه، یجا نیدر ا

توسط    شدهن ییتع   یهامت یخود را با توجه به ق  یگذارمت یکه ق  ییهاشرکت   (: Market Followerرو ) دنباله   -

 . دهند ی در همان حدود( انجام م  ای ترنییپا ی)کم لیتعد   یو با اندک شروهایپ

  کی  د یبا  د،یقدرتمند هست  یروو نه دنباله   د یقرار دار  شرو یپ  گاهیاگر نه در جا  (:Market Nicher)  مارکتچ ین  -

)  ایگوشه   انتخاب کن Segmentبخش خاص  بازار را  از  ارائه ارزش متما  چ، ین  نی. در اد ی(    ت یفیک   مثلاً )  زیبا 

  یگذارمت یکرده و ق  فی خود را تعر   گاه یجا  د یتوانیکاربرد مشخص(، م   کی تخصص در    ژه، یخاص، خدمات و

 .د یمتناسب با آن ارزش انجام ده 

 خوان و سازگار باشد. هم  د،یاده یکه در بازار برگز ی با نقش د یشما با یالمللن یب یگذارمتیق  یاستراتژ
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 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 در بازار هدف متیسطح ق لیتحل  یبرا یدیسه محور کل •

   انجام شود: ر یز لیتحل  ه یلازم است در بازار هدف، سه لا ،یگذارمت یبودن ق نانهیبواقع  یبرا

 (:   ?Which price levels do existموجود ) متی. سطوح ق ۱

 (   نیترتا گران   نیتر)از ارزان  ست؟ یمشابه در بازار هدف چ  یکالاها ی متیمحدوده ق  -   

 در بازار چقدر است؟     نیانگ یم متیق  -   

 .د یآی دست مبه  م یو مشاهده مستق یصنعت یهابازار، گزارش  قاتی تحق قیاطلاعات از طر  نیا   

 (:   Price Expectationsبازار ) یمتی. انتظارات ق2

    دانند؟ی قبول« منوع کالا »متعارف« و »قابل   نیا یرا برا  متیاز ق یچه سطح ان،یمشتر  -   

برند    ت،یف یبالاتر را در برابر ک  متیق  ایدارد،    نییپا  متیحساس است و انتظار ق  متیبازار نسبت به ق  ایآ  -   

 رد؟یپذ ی خدمات برتر م ای

 (:   Price of Competitorsرقبا )   متی. ق3

 اند؟   بر محصولات مشابه خود گذاشته  ییهامت ی( چه قیو خارج  ی)داخل یاصل ی رقبا  -   

(، در همان سطح  زی)در صورت ارائه ارزش افزوده متما  د یها باش بالاتر از آن : قرار است  ستیشما چ  م یتصم  -    

 د؟ی نیرا برگز ترنییپا متینفوذ با ق  یاستراتژ  ای د، یحرکت کن

کرده و از    ییشناسا  مت«یق  ی»نقشه رقابت  ک یخود را در    یمتیق  گاهیجا  کند یگانه، کمک م سه   لیتحل  نیا

 . د یکن ز یپره نانهیبرواقع یغ یهای گذارمتیق
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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 کالا هیپا  متیفراتر از ق ؛ی لیتکم یهانه یهز •

از    ی اری. بسستین  یحمل و گمرک کاف  یهانه یکالا و هز  متیتمرکز صرف بر ق   ،یالمللن یب  یگذارمت یق  در

  ی ها در مراحل بعد جداگانه آن  افت یدر  رایکالا گنجانده شوند، ز  ه یاول  متیدر دل ق  د یدر عمل با  ها،نه یهز

 است: رممکن یغ ایدشوار 

(،  یصنعت  آلاتنیدارد )مانند ماش   هی اول  یاندازراه   ای  م یبه نصب، تنظ  ازیاگر محصول ن :یاندازنصب و راه   نهیهز  -

 لحاظ شود.  متی در ق د یمربوطه با زاتینصب، سفر، زمان و تجه م یت  نهیهز

  ییهانه یهز  یهمگ   ،یفن  یبانیو پشت  یدکیقطعات    ن یتأم  رات،یتعم  ،یگارانت  خدمات پس از فروش:  نهیهز  -

 منظور گردد. ه یاول متیها در قاز آن  یسهم د یهستند که با

کدام تعهدات   کند ی )که مشخص م  یانتخاب  نکوترمزیا  یهاترم   و فروش:  ل یتحو  ط یمرتبط با شرا  یهانه یهز  -

(،  کند ی م   نییدر گردش را تع   ه یسرما  نه یو هز یمال سک یپرداخت )که ر  ط یبر عهده شماست( و شرا  یانه یهز

 .گذارند ی م ری تأث  یینها متیبر ق ماًیمستق

  توانی را معمولاً نم هانه یهز ن یمنعکس شوند؛ ا  هیاول  متیدر ق د یبا ، یآت  یِتعهد   یهانه ی: همه هزید یاصل کل

 طور مجزا مطالبه کرد. بعداً به 

 : یآب انوسیاق  یاستراتژ

  ، Renée Mauborgneو    W. Chan Kim  ینوشته   ( Blue Ocean Strategy)  ی آب  انوس یاق  ی استراتژ  کتاب

 :دهد یارائه م  یالمللن یب یورود به بازارها ی ارزشمند برا یدگاهید

ناچار به »جنگ    شتر،یکسب سهم ب   یها براکه در آن بنگاه   د یموجود با رقابت شد   یبازارها  قرمز:   انوس یاق  -

 . بردی را بالا م  تیفعال سک یسود را کاهش داده و ر هیحاش  ت،یوضع نی. اشوند ی م  مت«یق
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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

ارائه    ی عنیدر ارزش«؛    ی با تمرکز بر »نوآور  م، یو بدون رقابت مستق  د یبازار جد   ی خلق فضاها  : یآب   انوس یاق   -

 که رقبا فاقد آن هستند. ینو و متفاوت به مشتر  یارزش 

  توان ی م  کنند،ی رقابت م  نییپا  متیق  یکه پر از صادرکنندگان مشابه است و همه برا  یورود به بازار  یجابه 

  ی حوزه کاربر  ا ی  چ یبازار ن  ک یتجربه استفاده(،    ا ی  یبند بسته   ها،ی ژگ یو ت، یفیکرد )از نظر ک زیمحصول را متما

 ارائه داد.  یانوآورانه  یلیو خدمات تکم  نمود فیتعر د یجد 

به    ری بدون آنکه ناگز  شود،ی سود بهتر فراهم م  هیبه حاش   ی ابیبالاتر و دست  متیق   نییامکان تع  کرد، یرو  نیا  با

 .   د یباش  ی متیشرکت در جنگ ق

پلتفرم   ییهانمونه  نمونه   Uber  ر ی)نظ  نیونقل آنلاحمل  یهامانند  ا  یهاو  به رانیمشابه در  رقابت    یجا( که 

  « یآب  انوس ی»اق  توان یچگونه م   دهد ی خلق کردند، نشان م  یاوکار تازه مدل کسب   ، یسنت  یهابا آژانس   م یمستق

 ساخت. 

  کرد یرو  نیمتعدد« است. ا  یزمان به بازارهاورود هم   یکار، »تلاش برا صادرکنندگان تازه   جیرا  یاز خطاها  یکی

آن    تر ی منطق  کرد یرو  .شودی احتمال شکست در همه بازارها م  شیمنابع، کاهش تمرکز و افزا  یموجب پراکندگ 

  گاهیجا  ت یو تثب  یتجربه عمل  ق،یچند بازار محدود و مشخص تمرکز شود؛ با شناخت عم  ای  ک یاست که ابتدا بر  

  ه یبر پا  ز ین  یگذارمتیق  ب،یترت  نیا  به   دامنه حضور را گسترش داد.   جیتدربه   توانی در آن بازارها، سپس م 

 . یکل  یهاها و حدس فرض  ی بازار مشخص انجام خواهد شد، نه بر مبنا کیاز  یشناخت واقع

 : متیسه سطح ق سهی مقا یریگم یتصم   یترازو

  ر،یخ  ایاست    یصادرات منطق   نیا  ایآ  د یبفهم  نکهیا  یبرا  تیدر نها  ،با توجه به مطالبی که تا اینجا آموختید 

  ی ریگم ینقطه صفرِ تصم  سه، یمقا  نی. اد یکن  سهیها را با هم مقاو آن   د یسه عدد متفاوت را کنار هم بگذار  د یبا

 . شماست

https://qayem.ir/
https://ble.ir/export_academy
https://www.instagram.com/mahmoud.ashrafi
https://qayem.ir/%da%a9%d8%aa%d8%a7%d8%a8-%d8%a2%d9%85%d9%88%d8%b2%d8%b4-%d8%b5%d8%a7%d8%af%d8%b1%d8%a7%d8%aa/
https://qayem.ir/


 ت به زبان ساده راخودآموز صاد

 

 

Page | 27 

 آکادمی صادرات دکتر محمود قیم اشرفی

 09057089339: پشتیبانشماره 

   https://qayem.irوبسایت:  

  https://ble.ir/export_academyبله: 

 ashrafihttps://www.instagram.com/mahmoud. اینستاگرام: 

 

صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

بگیرید. فصل های    همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یاد

صفحه در  ترتیب  به  آموزش  صادرات   این  آموزش  سایت   کتاب 

منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

  .د یآی م  رون یاست که از درون مجموعه شما ب  یعدد  نیا:  (Cost-Based Price)   شده صادرکنندهتمام   متیق .۱

  ی گمرک، بازرس   ک،یلجست  یهانه یهز،  یصادرات  یبند بسته   یهانه یهز،  د یتول  نهیهز   ایکالا    د یخر  متیق:  شامل

  مت، یق  ن یا.  سود مدنظر شما  ه یحاش و    ی مال   یهاسکیو ر  ه یخواب سرما  نه یهز،  ( نکوترمزیو اسناد )بر اساس ا

 .شما ضرر است ی عدد، معامله برا نیا ری ز یعنیشماست.  متیکفِ ق 

ب  یعدد   نیا:  (Market-Based Price)   بازار هدف   مت یق.  2 از  به شما دی)بازار جهان  رون ی است که    کته ی( 

و    شما  ی کالا  د یخر  یبرا   ی تحمل مشتر   سقف ،  در کشور مقصد   ی اصل  ی فروش رقبا  متیق :  شامل.  شودی م

عدد بالاتر باشد،    نیشما از ا  مت یاگر ق  ی عنیشماست.    متیسقفِ ق  مت، یق  نیا .  نیگزیمحصولات جا  متیق

 .کند ی نم  د یاز شما خر یکس

 . اند کرده   نییاست که دولت و گمرک تع  یعدد  نی ا:  (Customs/Official Value) گمرک  یارزش صادرات.  3

به کشور    د یکه با  ی تعهد ارز  ی مبنا  .(یصادرات  یهااکسل ارزش   ل یثبت شده در سامانه گمرک )فا  ارزش :  شامل

 .شماست یتعهد قانون مت،یق  نیا .د یبازگردان

 برای ورود به بازار تصمیم بگیرید.  تا  د یکن  سهیسه عدد را با هم مقا نیا د یبا حالا

 بندی: جمع

  ک ی  ای  یالحظه   میتصم  ک ی  جهیدر صادرات، نت  یگذارمت یکه ق  دهد یشد نشان م  یفصل بررس   نیآنچه در ا

است که در طول    ی و قانون  ی اتیعمل  ک، یاستراتژ  یها از انتخاب   یابلکه حاصل مجموعه   ست؛ یمحاسبه ساده ن

  ات یعمل  ک یبلکه    ست،ی که صادرات فقط خروج کالا از مرز ن  م ید یآغاز د  در .  ردیگی صادرات شکل م   ند یفرآ

گرفته    یاست. انواع مختلف صادرات، از صادرات قطع   یالمللن یو ب  یدر چارچوب مقررات گمرک  یو قانون   یرسم
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منتشر شده    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راآکادمی صاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری    5است.  این آموزش را برای  

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

  کنند ی م  جاد یا  هاسکی و ر  هانه یاز هز  ی هر کدام ساختار متفاوت  ت، یترانز  ی تا صادرات مجدد، موقت، سوآپ و حت 

  مت یکه ق م ید یو د میصادرات آشنا شد  ند یفرآ یبا مراحل اصل سپس . گذاردی کالا اثر م   متیبر ق  تیکه در نها

  تیو در نها  مت یشناخت بازار هدف، پاسخ به استعلام ق  ، یابی. بازارردیگی مراحل شکل م  ن یهم  در دل   ی واقع

ادامه، نقش دو    در .  شودی اعلام م  یصورت رسمبه   مت یاست که ق  یانقطه   نینخست   س، ینویصدور پروفرما ا

که    کند ی مشخص م   نکوترمزیپرداخت. ا  ط یو شرا  نکوترمزیشد: ا  یبررس   یگذارمت یدر ق  کنندهنییعامل تع

  ط ی. شراشودی منتقل م  دار یتا کجا بر عهده فروشنده است و از کجا به بعد به خر  هاسک یو ر  هانه یهز  ت یمسئول

در    ی مال  سک یر  زانیو چه م   شودی م  افت یدر  یزمان  هپول معامله چگونه و در چ   کند ی م  نییتع  زیپرداخت ن

  ن یشد. ا  ی بررس   متقی  –   ت یفی ک  س یدر قالب ماتر  یگذارمت یق  یهای از آن، استراتژ   پس .  معامله وجود دارد

  ی فروش . نه گران ردیقرار گ   متیو ق   ت یفی ک  ان یم  یمنطق   یگاهیدر جا  د یکه هر کالا با  دهد ی نشان م   سیماتر

. بماند   ی در بلندمدت سودآور باق  تواند ی م  ت یفیباک  ی کالا  یفروش است و نه ارزان   داریپا  تیفی بدون پشتوانه ک

صادرات  ،یبعد   یهابخش   در ارزش  کم  ی مفهوم  نقش  مفهوم  ی بررس   یگذارنرخ   ونیسیو  مبنا  ی شد؛    ی که 

در چارچوب    یگذارمتی به ق  زین  تیاست. در نها  یگمرک  یهااز کنترل   ی اریو بس  یعوارض صادرات   ، یتعهدات ارز

بر    یبازار هدف، همگ   ی قابتو ر  یفرهنگ   ،ی اقتصاد  ، یاس یکه عوامل س   مید یو د  م ی پرداخت  یالمللنیب  یابیبازار

 .گذارند ی قبول در آن بازار اثر مقابل  متیسطح ق

 دهد ی عدد نشان م  نی . استیفاکتور ن ی عدد رو کی فقط  ی صادرات متیق: فصل روشن است  نیا یاصل امیپ

  داریدر برابر خر یچه تعهدات د،یادر کدام بخش بازار قرار گرفته  د،یکنی ارائه م  ت یفیاز ک ی شما چه سطح

.  د یکن تی ریمد  ی و ارز ی تجار  نیمعامله خود را در چارچوب قوان د یخواهی و چگونه م د یارفته یپذ 

در    ای خوردی در رقابت بازار شکست م ایزود  ای رید   ند،یعدد بب کی عنوان را تنها به متیکه ق یاصادرکننده 

عنوان »نقشه کامل معامله«  را به   متیکه ق  یا. اما صادرکنندهشودی گرفتار م  یو قانون یاتیعمل یهای دگیچیپ

تجارت خود را   یکند و سود واقع ت یفعال یالمللن یب یدر بازارها ی شتریب نانی با اطم تواند ی کند، م یطراح

 در فصل بعدی بصورت عملی با ارزش گذاری کالای صادراتی آشنا خواهید شد.. د یحفظ نما
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