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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یادبگیرید. فصل های  

سایت آکادمی    آموزش صادرات این آموزش به ترتیب در صفحه  

منتشر شده است.  این    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راصاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری  5آموزش را برای 

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 صادرات  لینقشه پتانس  هفتم فصل 

را بهتر درک    یجهان  یبازارها  کنند ی که به صادرکنندگان کمک م  میآشنا شد   ییبا ابزارها  نیشیپ  یهافصل   در

کشورها مبادله شده و سهم    نیب  ییکه در گذشته چه کالاها  دهد ی به ما نشان م  Trade Mapمثال    یکنند. برا

  ، یگمرک  یهاتا تعرفه   کند ی به ما کمک م  MacMapابزار    ن یچقدر بوده است. همچن  یهر کشور در تجارت جهان

  ی پرسش اساس   کیحال،    نیا  با  . میکن  ی مختلف را بررس   یورود کالا به بازارها  ط یو شرا  ی تجار  یهات یمحدود

را    ت یشانس موفق  نیشتریتا ب  م یمحصول را به کدام بازار صادر کن  کدام   :ماند یم   یهر صادرکننده باق   یبرا

 م؟ یداشته باش 

  د یجد   یهااست و فرصت  ا یپو  ی. تجارت جهانستین   ریپذ سؤال تنها با نگاه به آمار گذشته امکان   ن یبه ا  پاسخ

قشه پتانسیل  ن  به نام  ی( ابزارITC)  المللنیمرکز تجارت ب  لیدل  نیهستند. به هم  یریگدائماً در حال شکل

و    یتجار   هگسترد   یهاداده   لیبا تحل  کند ی کرده است که تلاش م  یطراح  Export Potential Map  صادارت

 کند. ییشناسا ندهیکشورها را در افق چند سال آ یبالقوه صادرات یهات یظرف ، یاقتصاد

را کشف کنند که هنوز اشباع    ییتا بازارها  کند ی مک مک  گذاراناستیو س   لگرانیابزار به صادرکنندگان، تحل  نیا

از »آنچه    ی ریتصو  Trade Mapها وجود دارد. در واقع اگر  صادرات در آن   یبرا   ید یجد   یهااند و فرصت نشده

نشان   کند ی م   لاش ت  Export Potential Map  قشه پتانسیل صادارتن  دهد،ی در گذشته اتفاق افتاده« ارائه م

 . فتد«ی اتفاق ب ندهیدر آ  تواند ی م  ییزهایدهد »چه چ

همان    ای  یو رقابت  شدهتیتثب  یبازارها  انگرینما  شتری ب  Trade Map  نقشه تجارت  گفت  توانی م  لیدل  نیهم  به

حال  یهاانوس ی»اق در  است،  صادارتن  که   یقرمز«  پتانسیل  شناسا  Export Potential Map  قشه   یی به 

 .کند ی کمک م د یجد  یهاو فرصت   «ی آب یهاانوس ی»اق
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منتشر شده است.  این    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راصاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری  5آموزش را برای 

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 :صادارت لینقشه پتانس ها درداده  یمبنا

  ی ( طراحBig Dataبزرگ )  یهااز داده   یابر اساس مجموعه   Export Potential Map  قشه پتانسیل صادارتن

ا است.  جمع داده   ن یشده  مختلف  منابع  از  الگور  ی آورها  توسط  و  م  یلی تحل   یهاتم ی شده  . شوند ی پردازش 

 اند از:ابزار عبارت نیا یامنابع داده  نیترمهم

 دهندی ها نشان مداده   نی. اشوند ی استخراج م  Trade Map  نقشه تجارت  که از   یتجارت جهان  یهاداده   اول،

 .کند ی را صادر م  ییو چه کالاها کند ی را وارد م ییهر کشور چه کالاها

س   یاتعرفه   یهاداده   دوم،  از    یتجار  یهااستیو  م  MacMapکه  اند یآی به دست  نرخ    نی .  شامل  اطلاعات 

 است. یامنطقه  یهاو توافق ی تجار حات یها، ترجتعرفه 

  ن یب یی ایفاصله جغراف  ت، ی(، جمعGDP) ی ناخالص داخل د یکشورها مانند تول ی کلان اقتصاد یهاشاخص  سوم،

 اقتصاد. یعوامل ساختار ریو سا ایبه در  ی کشورها، دسترس 

هر محصول    ی هر کشور برا  ی صادرات  ت یظرف  دهد یاجازه م   Export Potential Mapاطلاعات به    ن یا  بیترک

نما مشخص  و  کند  برآورد  ا  د یرا  از  مقدار  هنوز    تی ظرف  نیچه  مقدار  چه  و  شده  استفاده  حاضر  حال  در 

 مانده است. ی نخورده باقدست

 پاسخ دهد: یبه سه سؤال اصل  کند ی ابزار تلاش م نیا گریعبارت د به

 دارند؟    ی صادرات ت یکشور ظرف ک یمحصولات در  کدام

 تر هستند؟   محصولات مناسب نیا ی بازارها برا کدام

 هنوز استفاده نشده است؟ ت یظرف ن یچه مقدار از ا و
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نوع    ک یبه    کداموجود دارد که هر    لیتحل  یبرا  یاصل   ریسه مس  Export Potential Map  یصفحه اصل  در

تجار  م  یسؤال  ادهد ی پاسخ  عبارت   نی.  بخش  ازسه    و   ( Markets)  بازارها  ،( Products)   محصولات  اند 

 (. 8)شکل   ( Exporters)  صادرکنندگان

 

 

 ، در این مثال ظرفیت های صادراتی ایران به عمان را مشاهده میکنیدExport Potential Map. نمای  8شکل  
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 Products محصولات بخش

  یصادرات   تیظرف  یکشور من چه محصولاتدر  باشد: »  نیا  یکه سؤال اصل  شودی استفاده م   یبخش زمان  نیا

  ک ی ای»جهان«  ی ( و بازار مقصد روران یمثال ا ی)برا شودی حالت کشور صادرکننده انتخاب م نیا در  دارند؟«

را    یصادرات  لیپتانس  نی شتریکه ب  شود می  شیرا نما  یاز محصولات  یفهرست. سپس  ردیگی کشور خاص قرار م

 .شودی داده م  شینما TreeMapبه نام  ی ری نمودار تصو  کیبخش معمولاً به شکل  نیا جینتا دارند.

TreeMap   ل یمحصول است. اندازه هر مستط  کی   ندهینما  لی است که هر مستط  هال یاز مستط  یامجموعه  

آن    ی صادرات  تیتر باشد، ظرفبزرگ   ل یآن محصول است؛ هرچه مستط  یصادرات  لیپتانس  یدهنده بزرگ نشان

دهنده  . بخش پررنگ نشانشودی م  دهید  لیدر هر مستط  یدو بخش رنگ نمودار    نیا  در است.   شتریمحصول ب

هنوز استفاده    یصادرات لیچه مقدار از پتانس  دهد یرنگ نشان م است و بخش کم   افتهیتحقق   ای  یصادرات فعل

 نشده است.

  ب، یمتانول، مس، سنگ آهن، خرما، س   لن،یاتیمانند پل  ینمودار محصولات  نیدر ا  ران، یمثال در مورد ا  یبرا

  یدارند اما همچنان بخش ییمحصولات در حال حاضر صادرات بالا ن یاز ا ی. برخشودی م ده یپسته و زعفران د

داده    شینما  یشتریهر محصول، اطلاعات ب  یرو  کی کل  با مانده است.  ینخورده باق ها دستآن  یاز بازار جهان

 کشور است. یصادرات فعل  زانی و م  یصادرات  لیاطلاعات شامل کد محصول، اندازه پتانس نی. اشودی م

 Markets بازارها بخش

که صادرکننده محصول خود را    شودی استفاده م  یبخش زمان  نیبازارها است. ا  ل یمربوط به تحلدوم    بخش

قسمت    نیا  در آن محصول کدام کشورها هستند.  یهدف برا  یبازارها  نیبداند بهتر  خواهد ی مشخص کرده و م

از    یها فهرستداده   لیپس از تحل .  شودی سپس کشور صادرکننده مشخص م  شود،ی ابتدا محصول انتخاب م 

  ی جدول اطلاعات  نیا  در  آن محصول را دارند.  یواردات برا  تیظرف  نیشتریکه ب  شوده میداد   شینما  ییکشورها

  ی برا   .شودی داده م   شی نما  افتهیندست   تیکشور، فاصله تا بازار مقصد و ظرف   یمانند اندازه بازار، صادرات فعل 
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  ی بالقوه برا  ی تقاضا  نی شتریکدام کشورها ب  دهد یابزار نشان م   نیمثال اگر محصول »پسته« انتخاب شود، ا

ا  را  واردات پسته و  ا  یچه سهم  رانیدارند  اطلاعات به صادرکننده کمک    نیا  دارد.  اریبازار را در اخت  نیاز 

 ها وجود دارد. اند و امکان ورود به آن کند که هنوز اشباع نشده  ییرا شناسا ییبازارها کند ی م

 Exporters صادرکنندگان بخش

محصول خاص، کدام   ک ی ی کرد که برا ی بررس  توانی قسمت م نیرقبا است. در ا  لیسوم مربوط به تحل بخش

رقابت    یی با چه کشورها  دهد ی بخش به صادرکننده نشان م   نیواقع ا در  هستند. یکشورها صادرکنندگان اصل

محصول خاص    ک ی  یبرا   هی مثال اگر بازار روس   یبرا  چقدر است.  یخواهد کرد و سهم هر کشور در بازار جهان

اطلاعات    نیدارند. ا  هی صادرات را به روس   نیشتریدر حال حاضر ب  ییچه کشورها  دهد ی شود، ابزار نشان م   یرس بر

 است.  د یمف  اریورود به بازار بس  یاستراتژ یرقابت و طراح لیتحل یبرا

 صادارت  لینقشه پتانس در یدیکل میمفاه

است.    Export Potentialمفهوم    ن ینخست  آشنا بود.   ی د یبا چند مفهوم کل  د یابزار با  نیاز ا  ح یاستفاده صح  یبرا

محصول به    کیصادرات    یبالقوه برا   تیچه مقدار ظرف  ی فعل  ط یکشور در شرا  کی   دهد ی شاخص نشان م  نیا

کشور را نشان    ی و فعل  ی صادرات واقع  زان یاست که م  Baseline Exportsدوم    مفهوم   بازار خاص دارد.   کی

از    ی دهنده بخششاخص نشان  نیاست. ا  Unrealized Potentialابزار    نیشاخص در ا  نیترمهم   اما .دهد ی م

  ی و تجار   ی اقتصاد  یهابازار است که هنوز توسط صادرکنندگان کشور مورد نظر پر نشده اما بر اساس داده 

  « ی نخورده صادراتدست یهادهنده »فرصت عدد نشان  ن یتر، اعبارت ساده  به  امکان صادرات به آن وجود دارد.

کشور   یدلار باشد و صادرات فعل ونی لیم  ۱۰بازار    کی محصول به    کی   یصادرات  ل یمثال اگر پتانس  یبرا  است.

 وجود دارد.  افته یندست  تیدلار ظرف ون یلیم  ۷معناست که هنوز    نیدلار باشد، به ا  ونی لیم ۳
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   Product Codeو  HS Codeتفاوت 

کالاها    یالمللن یاستاندارد ب  یبند در طبقه   ی د ینقش کل  HS (Harmonized System)کد    ، یتجار   یهال یتحل  در

از آن بهره    یگمرک  یدهگزارش   یکرده و کشورها برا  نیرا تدو  ستمیس   نیگمرک ا  ی. سازمان جهانکند ی م  فایا

ابرند ی م با  ابزارها  نی.  از    Export Potential Mapمانند    شرفتهیپ  یل یتحل  یوجود،  فراتر   ،HS Code  از  ،

Product Code کنند ی استفاده م .Product Code  دغام دو یا چند کد ها از اHS   .ساخته میشود 

  HS Code 080251است؛ پسته با پوست با  یمشخص ی کدها ی دارا HS ستمیمثال، محصول پسته در س  یبرا

با   پوست  بدون  پسته  در  شودی م  یبند طبقه   HS Code 080252و  اما  پتانسیل  .  با    نیا  صادرات نقشه  کالا 

Product Code 0802Xb  که    شینما شود  برا   ی ترقیدق  تحلیلداده  فراهم    یصادرات  لیپتانس  لیتحل  یرا 

  9۰  از  دارد. ولی نگران نباشید در بیشتر   Product Codeبه    HSبرای تبدیل کد    ۱در خود سایت ابزاری  .کند ی م

 است.   HSهمان کد  Product Codeدرصد مواقع  

 رات نقشه پتانسیل صاد  یاز کاربرد عمل ییهامثال

شده مربوط به  مطرح   یهااز مثال   یک ی  .میکنی م   یرا بررس   ی ابزار، چند مثال عمل  ن یدرک بهتر کاربرد ا  یبرا

  ت ی بازار ظرف  نیدر ا  ییمحصولات غذا  یبرخ   یبرا  رانیا  دهد ی ها نشان مداده   ی. بررس (8)شکل  بازار عمان است

مانند شکلات و    شدهیور محصولات فرآ  یو حت   جاتیمانند پرتقال، خرما، سبز  ی دارد. محصولات   یتوجهقابل

به عمان در حال حاضر حدود    ران ینمونه صادرات شکلات ا  ی برا  .د دارن  یتوجهقابل  یدر عمان تقاضا  تیسکویب

  نی. اابد ی  شیدلار افزا  ون یلیتا چند م  تواند ی بازار م  نیبالقوه ا  تیکه ظرف  یچند صد هزار دلار است، در حال

 است. د یجد  یصادرات یهادهنده وجود فرصتاختلاف نشان 

 
1 Correspondence tables and excluded products 
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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یادبگیرید. فصل های  

سایت آکادمی    آموزش صادرات این آموزش به ترتیب در صفحه  

منتشر شده است.  این    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راصاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری  5آموزش را برای 

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

  ران یا  دهد ی ها نشان مداده   ی است. بررس   ۳92۳29  با کد   یکیپلاست  یهاسه یمربوط به محصول ک  گرید  مثال

  ی صادرات  ت یهنوز ظرف  نی و چ  ه یمانند روس   ییدارد، اما در کشورها  ییبازارها مانند عراق صادرات بالا  یدر برخ 

 وجود دارد که استفاده نشده است.  یتوجهقابل

بازار   ن یاست. در ا زستانیبه کشور قرق 5۷۰۱۱۰با کد نمد  و  فرش  مربوط به صادرات ز ین  یگر یجالب د نمونه

  ن یصفر است. ا  باًیتقر  ی که صادرات فعل ی دلار برآورد شده، در حال  ون یلی م  ۱.۷حدود    ران یا  ی صادرات  لیپتانس

نشان م ا  کی که    د دهی موضوع  دارد که هنوز توسط صادرکنندگان  بالقوه وجود  قرار    یرانیبازار  مورد توجه 

وجود دارد که در نگاه   یی صادرات در بازارها  ی واقع  یهافرصت   ی که گاه  دهد ی مثال نشان م  ن یا  نگرفته است.

 .ستند یشده ناول چندان شناخته 

 صادرات  یانتخاب محصول در استراتژ  تیاهم

مهم  یکی نکات  با    یاز  کار  هنگام  م  Export Potential Mapکه  محصول    تیاهم  شود، ی مشخص  انتخاب 

  دهند، ی قرار م  یچند محصول سنت  ی از صادرکنندگان تمرکز خود را تنها رو  یاریصادرات است. بس  یمناسب برا

دارند اما کمتر مورد    ییبالا  ی صادرات  ت یوجود داشته باشند که ظرف  یگر یکه ممکن است محصولات د  ی در حال

  ییصادرکننده بتواند سبد محصولات بالقوه کشور خود را شناسا  کند ی ابزار کمک م  نیا  اند.توجه قرار گرفته 

 دهد ی ابزار نشان م   نیاده از ا استف  ن یهمچن  فرصت رشد را دارند.   نیشتر یرا انتخاب کند که ب  یکند و محصولات 

  ی مانند عراق و افغانستان برا  ییباشند. اگرچه بازارها  هیهمسا  یمحدود به کشورها  د ینبا  یصادرات  یکه بازارها

  گر ید  ی از بازارها  یاریو بس   زستانیعمان، قزاقستان، قرق  ه، یمانند روس   ییدارند، اما کشورها  یاد یز  تیاهم  رانیا

 صادرات باشند. ی برا یجذاب  یمقصدها توانند ی م زین
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صادرات  آموزش  خودآموز  انتخاب    ،در  مرحله  از  میتوانید  شما 

را بیاموزید و   صادرات محصول و مشتری یابی تا درآمد دلاری با  

همچنین فرآیندهای صادرات را از صفر تا صد یادبگیرید. فصل های  

سایت آکادمی    آموزش صادرات این آموزش به ترتیب در صفحه  

منتشر شده است.  این    Qayem.ir ت دکتر اشرفی به آدرس  راصاد

 که دوستشان دارید ارسال کنید.  نفری  5آموزش را برای 

 از آموزش تا اقدام، با من جهانی فکر کن

 یبندجمع 

Export Potential Map  صادرات است که توسط مرکز    ی زیربرنامه   ی برا   یلی تحل  ی ابزارها  ن یتراز مهم   یک ی

ب ا  یطراح  المللن یتجارت  است.  داده   نیشده  از  استفاده  با  جهان  یهاابزار  و    ی گمرک  یهاتعرفه   ،یتجارت 

  صادرکنندگان   .کند یبرآورد م   اررا در سطح محصول و باز  یبالقوه صادرات   ت یکشورها، ظرف  ی اقتصاد  یهاشاخص

هدف    ی کنند، بازارها ییرا شناسا  یصادرات   تیظرف ن یشتریب  ی محصولات دارا  توانند ی ابزار م  ن یبا استفاده از ا

  ن یا  Export Potential Map  تیمز  نیترمهم  .ند ینما  یرقابت در هر بازار را بررس   زانیکنند و م  دایمناسب را پ

  ل یدل   نیرا آشکار کند. به هم  ندهیآ  یهافرصت   کند ی تمرکز صرف بر آمار گذشته، تلاش م  یاست که به جا

فصل    در   کند.  فای ا  یصادرات  یهای استراتژ  ی و طراح  د یجد   ی در کشف بازارها  ینقش مهم  تواند ی ابزار م   نیا

بالقوه    تیظرف  ن یب  یاچه فاصله   توانید متوجه شوید و می   آشنا خواهید شد   رانیاصادرات    ی با آمار واقع  ،یبعد 

 کشور وجود دارد.  یو عملکرد واقع   یصادرات
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